30 Anos

L Cliente Resicolor Tintas

sdi =3 sdi

comunica conecta transforma




Sobre o
case

A Resicolor € uma grande player no mercado das indUstria de tintas, contando com
30 anos de sucessos.

Isso se traduz por meio da quantidade de lojas que revendem seus produtos,
espalhadas por Brasil e outros paises da América Latina.

Para uma empresa desse tamanho, um aniversario a altura.

Um dos desafios seria o de abragar todos os publicos, visto que o ideal seria o de
atingir Targets B2B, mas também o publico final, vendedores e também os pintores,
que sdo agentes de influéncia de compra.

Além de promover uma campanha, representar ao publico que 30 anos de histéria é
uma porta para o futuro, resolveu-se lancar no mercado, novos produtos,
sofisticados e inovadores.



Ficha
cadastral

PUBLICO-ALVO:

PRINCIPAL OBJETIVO DA CAMPANHA:
FAZER COM QUE O NOSSO PUBLICO TENHA MAIOR ADERENCIA AOS
PRODUTOS RESICOLOR NO PERIODO PRMOCIONAL.

PRINCIPAL DESAFIO DA CAMPANHA:

CATIVAR A A DA PLURALIDADE DOS PUBLICOS ESCOLHIDOS COM
UMA COM SINGULAR.
MIDIAS VEICULADAS:

REDES SOCIAIS, MATERIAIS IMPRESSOS EM PDV.






PINTORES:
INCENTIVO PARA TREINAMENTOS

+ GRANDE PREMIO.
LOJISTAS:
ENVIO DE KITS DE BONFICAGAO INGENTNOS COVERGIAS PARA
PARA INCENTIVO DE COMPRAS.

AQUECIMENTO DE VENDAS.

VENDEDORES (BALCAO):

QUIZ MENSAL SOBRE PRODUTOS - .

RESICOLOR VALENDO BONIFICACAO ggaﬂﬁg:"l‘&%"' INTENSA
EM VALOR FINANCEIRO. & *

APRESENTACAODE NOVOS
PRODUTOS.
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COMUNICAGAO
POR PUBLICOS

VENDEDORES




} Preencha o formmeidrio obatxe
@ COGOMIOr NO NSO

PINTORES

COMUNICACAO
POR PUBLICOS

Vocé ndo poderia
ficar de forag
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